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Open Access ...ist keine Theorie mehr, es tut sich etwas im Markt.

Open Access - nicht nur aus Zwang, sondern weil es eine Chance ist,
das „Netz vollzumachen“.

Open Access; es gibt inzwischen valide Nachfrage,
auch von großen Playern im Markt.

Open Access
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 Infrastrukturinhaber öffnen ihr Netz und bieten Vorleistungen Dritten an.

Open Access - Was ist das?

 Bitstrom = Vorleistungen Layer 2/Layer 3      (Access.)
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• Zwei Rollen:
• Anbieter (Lieferant, Vorleister, Infrastrukturinhaber)
• Nachfrager (Reseller, Endkundenvertragspartner)

• Rollenverständnis muss geschaffen werden.

• Das monolithische Konstrukt von Netzbetrieb + Eigenmarke
muss konsequent aufgebrochen werden.

• Sonst: weder Whole-Sale noch Whole-Buy möglich!

Voraussetzung: Rollentrennung
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3 Komponenten zwischen Anbieter und Nachfrager

Anbieter, Netz

Nachfrager, EKP

Prozessieren
von Bitstrom-
Vorleistungen

• Bestellen
• Entstören
• Monitoren

Bitstrom-
Einkaufsvertrag

• Produkt
• SLA
• Preis

Physikalische
Netzkopplung
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Entkopplung beider Rollen durch vitroconnect: Prozesse

Anbieter

Nachfrager

Jeweils Schnittstelle!

Prozess-Welt

Ansprechpartner

Vertrag

1

1

1

1
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Wie kann ich mit vitroconnect kommunizieren?

N1

Über Portale
von vcn

vitroconnect
CAP

Carrier Aggregation Platform

N2 N3

A1 A2 A3

S/PRI Individuelle
Schnittstelle

Über Portale
von vcn

S/PRI Individuelle
Schnittstelle
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Was bringt mir das als Anbieter?

VF TEF easybell

Schnittstelle: schnell, einfach, kostengünstig

Ca. 50 konnektierte
Reseller

.....

Stadtwerk/EVU/
Anbieter

1
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